Schifra M. Wittkopp

Redenpraxis

Damit der Funke Uberspringt — Reden vor Gruppen
- Rhetorikseminar fir Menschen, die beruflich Vortrage halten -

Beschreibung des Rhetorikseminars

Ziel des Seminar ist es, mehr Sicherheit und Uberzeugungskraft bei Vortragen
vor Gruppen zu erlangen. Die Teilnehmer/innen lernen ihr individuelles
Rednerprofil kennen und entwickeln ihren maBgeschneiderten Weg zur Uber-
zeugenden und charismatischen Rednerpersonlichkeit.

Ubung macht den Meister — dies gilt auch fiir den gelungenen Auftritt bei An-
sprachen, Reden oder Kundengesprachen vor kleinen oder groBen Gruppen.
Erfolg hat der, der andere Menschen von den eigenen Ideen und Zielen
uberzeugt. Kunden, Geschaftspartner und Mitarbeiter sind aber nur dann zu
gewinnen, wenn der Funke bei Reden Uberspringt und die Botschaft ankommt.

Sie wirken immer - egal ob Sie eine Kundenveranstaltung moderieren, eine Aus-
zeichnung verleihen oder lhre Mitarbeiter informieren wollen. Auch das Uber-
bringen schlechter Nachrichten z. B. bei der Einfliihrung von Kurzarbeit muss gut
vorbereitet sein.

In dem Workshop bekommen Sie Feedback, wie Sie von lhren Zuhérern wahr-
genommen werden. Sie lernen lhre Starken kennen und mit welchen Verhalten,
Tipps und Hinweisen Sie Ihre Wirkung steigern kénnen.

Im Workshop arbeiten wir an lhren beruflichen Themen und trainieren immer
wieder die unterschiedlichen thematischen Alltagssequenzen. Am Ende des Work-
shops haben Sie mehr Sicherheit und Klarheit, wie Sie Mitarbeiter und Kunden fir
Ilhr Anliegen gewinnen und zu einer Personlichkeit mit Giberzeugender Aus-
strahlung werden.

Dauer: 1 Tag
Uhrzeit: jeweils 10-18 Uhr
Ort: Berlin (Ort wird nach der Anmeldung bekannt gegeben)

Anzahl der Teilnehmer/innen: 4-8

Termine

im Oktober: Freitag, 21.10.2011 (Anmeldeschluss: 30.09.2011)
im November: Dienstag, 22.11.2011 (Anmeldeschluss: 31.10.2011)
im Dezember: Freitag, 16.12.2011 (Anmeldeschluss: 25.11.2011)
Preis: € 495,00 inkl. 19% MwSt.

Anmeldung: info@redenpraxis.de
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